Cka té shmanget?

0Q dhe bizneset flasin né gjuhé té ndryshme dhe kané
stereotipe té ndryshme njéra pér tjetrén. Ja disa késhil-
la té ndérlidhura me sfidat, me té cilat do té pérballeni.

Kompanité nuk jané vetém burim i mjeteve. Mos i
imagjinoni si gese me para, por shqyrtoni mundésité
pér zhvillim té bashképunimit qé éshté me kénaqési té
pérbashkeét.

Mos u sforconi. Nevojitet kohé gé té zhvillohet besim
dhe pér kété mos veproni me sulm.

Mos lini pérshtypje té vlerés mé té larté. Ajo gé jeni or-
ganizaté joprofitabile nuk ju bén mé etik nga bizneset.
Té gjithé kemi virtyte dhe mangési.

Mos punoni me nxitim dhe pérkohésisht. Grumbullimi
i mjeteve dhe ndértimi i raportit me biznesin éshté
proces i vazhdueshém qé vendoset né dérgim té pér-
kohshém té letrave. Mos mbani njé mbledhje dhe té
mos paragiteni mé.

Pérshtypjen gé do ta lini né ndérmarrjen, e cila deri mé
tani nuk ka gené né kontakt me OQ e formon mbresén e
ploté pér sektorin. Kontribuoni gé té thyhen stereotipet,
e jo té konfirmohen.

Mos u dekarojoni dhe mos heqgni doré shpejt. Disa
gasje do té jené mé té suksesshme nga té tjerat. Nuk
ka formulé mé té suksesshme, pér até pérpiquni dhe
eksperimentoni.

Mos kérkoni mbéshtetje nga kompanité, me té cilat nuk
doni publikisht té ndérlidheni. Po ge se nuk déshironi gé
0Q e juaj té jeté publikisht e ndérlidhur me kompanité,
atéheré mos iu afroni.

Mediat sociale nuk jané kanale profesionale té komu-
nikimit. Mos u dérgoni ftesa pér migési né facebook
pérfagésuesve té biznesit.

Vizitojeni internet platformén e projektit

WWW.DONIRAJPAMETNO.MK

Atje do té gjeni:

* Mbéshtetje té ploté pér zbatimin e Ligjit pér don-
acione dhe sponsorizime né veprimtarité publike
(modele, formulare, kalkulatoré té beneficioneve
tatimore dhe gjith¢ka gé ju nevojitet);

» Shembuj dhe ide pér zbatimin e konceptit té
donimit té mengur;

* Mundési qé té shtroni pyetje dhe té merrni pérg-
jigje nga njé ekspert dhe njé biznesmen;

» Materiale resurse dhe publikime.

Pér mé shumé informacione drejtohuni tek:

KONEKT

rr. ,Vladimir Polezhinovski “ nr. 19-1/6
1000 Shkup
Republika e Magedonisé
tel: (02) 3224 —198

e-meil: konekt@konekt.org.mk

www.konekt.org.mk
www.donirajpametno.mk

Projekt: Krijimi i njé mjedisi té€ pérshtatshém
pér géndrueshmériné financiare té
organizatave qytetare

BASHKEPUNIM DHE
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Késhilla pér organizatat gytetare

Cka té béhet?
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Forma té bashképunimit mes

0Q! dhe bizneseve

Kur mendoni pér bashképunim me sektorin e biznesit, mos
u kufizoni vetém né format tradicionale té donimit (mjete

financiare ose produkte). Ja si biznesi mund t’ju mbéshtesé

né meényreé tjetér:

e Me volontim korporativ, té punésuarit né sektorin e
biznesit mund t’i japin mbéshtetje 0Q;

e Bizneset me OQ tuaj mund té zbatojné aktivitete
pér grumbullim té mjeteve nga té punésuarit dhe
bashképunétorét;

e Zbatim té marketingut social té ndérlidhur me kauzén
tuaj;

e Ndértim i partneriteteve afatgjate né realizim té
projekteve té pérbashkéta;

e Licencim i emrit, logos ose produkteve té OQ;

e Vendosje e produkteve afariste né treg nén kushte té
volitshme pér anétarét e OQ me ¢’rast njé pjesé e té
ardhurave shkojné pér 0Q et;.

Cka té béhet?

Grumbullimi i mjeteve dhe ndértimi i partneriteteve me
bizneset éshté proces. Kéto jané disa késhilla pér gasje
strategjike drejt sektorit té biznesit.

QENDRIM | PERGJITHSHEM ( Q

o Qéllimii ndérmarrjes éshté gé té béhet bashképunétori
dhe mbéshtetési juaj afatgjaté, e jo financier i njéfishté.
Nevojitet gé ményré strategjike dhe afatgjate t'i
pérkushtoheni ndértimit té kétyre partneriteteve.

o Nuk ekziston biznes donator i pamundshém. Secila 0Q

1 0Q - organizata qytetare

mund té gjejé bashképunétoré té sajin nga sektori i
biznesit.

e Bizneset u japin atyre qé kérkojné. OQ duhet té
gasen dhe ta béjné hapin e paré.

e Durimi me té vérteté éshté i réendésishém sepse
rrallé do té hasni né ndérmarrje e cila menjéheré do
ta mbéshtesé nismén tuaj. Ngjashém sikur lidhjet
personale, ndértimi i partneriteteve éshté ¢éshtje
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KOMUNIKIM 8

e Komunikimi duhet té jeté i rregullt, me kohé, i
vazhdueshém dhe profesional. Evitoni qé persona
té tjeré t’ju pérfagésojné para bizneseve. Ju jeni ata
gé dini mé miré ta theksoni réndésiné e OQ.

e Jini konkret dhe fokusoheni né rezultatet.
e Sqgaroni thjesht pa zhargon teknik tipik pér OQ.

o Nuk duhet té tingélloni sikur po i lusni pér donacion.
Pérkundrazi, ofroni produkt/shérbim gé éshté né
interes mé té gjeré publik dhe kérkoni partner dhe
mbéshtes.

e Imazhi né opinion éshté i rendésishém. Firmat
do té kontrollojné cka flitet pér organizatén tua;.
Kini internet fage té rregullt dhe media sociale té
azhurnuara rregullisht.
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PLANIFIKIM DHE PERGATITJE 'fi_[ ml

e Béni profil té biznes donatorit potencial. Identifikoni
cilat ndérmarrje do té donit ose do té kishit dobi t’ju
mbéshtesnin.

e Hulumtoni miré! Mésoni pér cka jané té interesuar
dhe me cka disponojné para se t’ju gaseni.

e Zgjidheni me mencuri gasjen. Disa ndérmarrje
parapélgejné kérkesé me shkrim, té tjerét kané
proces té aplikimit dhe disponojné me fond, pér
té tretét mé me réndési éshté rekomandimi nga
partneri afarist. Takimi i drejtpérdtrejté éshté njé
nga gasjet mé efikase.

e |dentifikoni personin pérgjegjés. Mésoni kush
realisht e merr vendimin né ndérmarrje.

e Planifikoni sa mjete ju nevojiten dhe verifikoni
konkretisht né kérkesé.

e Vlerésoni kapacitetet tuaja. Nése filloni tani, planifikoni
té ardhurat e pritura né ményré mé modeste dhe
pérkatésisht me resurset gé i keni né dispozicion pér
aktivitetet pér mbledhje té mjeteve nga bizneset.
Késhtu ekipi nuk do té zhgénjehet.

NE MBLEDHJEN E PARE

e Arrini 10 minuta mé herét. Biznesi nuk ka kohé pér té
pritur.

e Stili juaj duhet té korrespondojé me organizatén tuaj.
Dukuni né rregullt dhe profesionist.

e Mos mbani fjalime té gjata. Paraprakisht pércaktoni sa
kohé keni né dispozicion.

e Merrni me vete materiale té organizatés tuaj. Ndoshta
nuk do t’i lexojné, por kjo do té |é pérshtypje.

e Madje edhe nése ju refuzojné né mbledhje,
falenderohuni. Nése u nevojitet kohé gé té mendojné
pyetni kur do té déshironin gé t’i kontaktoni sérish.
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PASI QE DO TE MERRNI MBESHTETJE w

e Realizojeni projektin/aktivitetin. Pér kété paraprakisht
éshté me réndési gé té jeni realist né premtime.

e Po ge se jané té interesuar kycni né aktivitetet.

o Informoni pér rezultatet pérmes raportit, buletinit ose
né formé tjetér madje edhe nése nuk kérkojné.

e Gjeni ményré kreative gé té falenderoheni. E-meil, letér
té personalizuar, dhuraté té ndérlidhur me misionin
tuaj, ngjarje publike, né kuadér té publikimeve tuaja...
kéto jané njé pjesé e mundésive.



